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E uma histéria simples. Pedro Pinto tinha uma pequena sociedade.
César Bessa Monteiro estava na ABBC em busca de um novo rumo
profissional. Encontraram-se, trocaram ideias e assim nasceu a pbbr

Pedro encontra César

Pedro Pintc tinha uma pequena
sociedade. César Bessa Monteiro
estava em busca doutro rumo pro-
fissional. Os advogados trocaram
ideias, e assim nasceu a pbbr, um
novo projecto no mercado portu-
gués.

Chegar a unido para assim conse-
guir a forca foi um processo em-
patico: “A PPR [ex-firma de Pedro

Pinto] ja existia como sociedade
de advogados. Eu trabalhava com
um grupo de sete especialistas
noutra firma [a ABBC]”, comega
César Bessa Monteiro. Porque
deixaram de se identificar com a
estratégia prosseguida pelo escri-
tério sito no Chiado, “resolvemos
ver com quem teriamos afinidade
na filosofia de trabalho e na clien-

tela”, continua o decano em Pro-
priedade Industrial. Até porque,
acrescenta, “ndo era qualquer coi-
5a que nos iria servir”.

Em Fevereiro comegaram as con-
versagdes com Pedro Pinto, don-
de os advogados concluiram que
era possivel criar um projecto
original, “embora ndo um mega-
projecto”, nas palavras deste es-



pecialista. De entre os principais
tragos da pbbr, Pedro Pinto desta-
ca a “optima complementaridade
de éreas de pratica”, uma vez que
a equipa de Bessa Monteiro goza
de um “elevado reconhecimento
no mercado em Propriedade In-
dustrial, mas também no Finan-
ceiro e M&A, Energia e no préprio
Contencioso”.

Do lado de Pedro Pinto, a firma &,
igualmente, activa no Financeiro
e M&A, contendo ainda uma forte
tonica em Laboral e em Bancério.
As pegas comegavam a encaixar,
devido a grande complementari-
dade de areas de pratica. A apos-
ta na clientela estrangeira, através
de networks internacionais, foi
outro ponto de encontro entre os
advogados.

Para fortalecer o leque de valén-
cias da pbbr, integraram a socie-
dade trés novos membros. Para
encabegar uma area que nenhum
dos dois grupos continha, oriundo
da Serra Lopes, Cortes Martins
veio o fiscalista, Jodo Margques
Pinto. Da MLGTS, Filipe Freitas da
Costa foi desafiado para integrar
o Imobiliario. Inés Sacadura, ex-
associada da Barros Sobral, veio
reforgar uma area em alta no mer-
cado, o Laboral.

Se Trabalho e Fiscal estdo na moda
devido & crise, investir no Imobiliario
justifica-se numa optica de longo
prazo: “Temos consciéncia de que
esta ndo & uma drea “glamorousa”
actualmente, mas temos esperan-
¢a que a conjuntura melhore e por
isso faz sentido reforgar este depar-
tamento com um advogado j& ma-
duro”, esclarece Pedro Pinto, subli-
nhando sempre a necessidade da
firma ter uma estrutura flexivel, que
se adapte a conjuntura econémica
do momento.

Bessa Monteiro reforga a desco-
lagem da pbbr do cenario macro-
econdmico: “O panorama actual
ndo teve gualguer efeito inibidor
do projecto”. Repetindo a ideia
de que a sua equipa estava “em
busca de um novo desafio pro-
fissional”, o especialista em Pro-
priedade Industrial reafirma que,
uma vez identificada a sociedade,
“as circunsténcias exteriores ndo
tiveram qualquer influéncia”. Até
porque, acrescenta, “ndo senti
gualquer abrandamento a nivel
de volume de trabalho”. O que se
explica devido & relativa imper-
meabilidade deste ramo juridico,
uma vez que, do lado do Governo,
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Cultivar uma clientela
internacional através
de redes geradoras de
trabalho, numa o6ptica
de desenvolvimento
sustentavel onde seja
constante a relacao
personalizada com
o cliente, sao as
grandes metas da
pbbr, uma firma que
se pretende de média
dimensao (tem cerca
de 20 advogados) e
crescimento sustentado

A impermeabilidade a
crise da Propriedade
Industrial tem diversas
explicagoes. Do lado
do Governo, existe
um esforco grande na
inovagao tecnolégica.
Por outro lado, em
tempos de crise, a
contrafaccao dispara,
trazendo trabalho nas
marcas e patentes. A
somar a tudo isto, o
fenémeno do comeércio
electrénico que a
internet veio permitir,
abriu toda uma area de
novas questoes

“O panorama actual
nao teve qualquer
efeito inibidor

do projecto. Nao

senti qualquer
abrandamento a nivel
de volume de trabalho”

“Temos de ter nogao
da realidade, e de
momento a prioridade
€ consolidar este
projecto com a nossa
clientela actual”

Bessa Monteiro
Sdcio fundador pbbr e especialista em
Propriedade Industrial

+

existe um esforgo grande na ino-
vagéo tecnoldgica. Por outro lado,
em tempos de crise, a contrafac-
¢8o dispara, trazendo trabalho
nas marcas e patentes. A somar a
tudo isto, o fenémeno do comér-
cio electrénico que a internet veio
permitir, abriu toda uma area de
questdes, motivos pelos guais a
Propriedade Industrial “transcen-
de” a conjuntura econémica.

Sem descurar os clientes internos,
a internacionalizagéo pretende-se
uma constante na pbbr, a que o
escritério acede através da parti-
cipagdo em redes internacionais
(como a GALA ou a Jurislabor),
através das quais firmam alian-
gas com escritorios estrangeiros
e recebem trabalho ou reencami-
nham clientes. As vantagens, séo
6bvias: “Em vez de termos uma
estrutura que custa dinheiro [no
caso das firmais que abrem su-
cursais], trabalhamos numa base
bilateral”, diz Bessa Manteiro. O
exemplo mais paradigmatico des-
te jurista, advogado ha 40 anos,
€ a colaboragdo desenvolvida
com a norte-americana Baker

Pedro Pinto
Sdcio fundador pbbr

and Mckenzie ha trés décadas.
Desta forma, a pbbr recebe mui-
to trabalho de Espanha, Franga,
Inglaterra, Estados Unidos e Be-
nelux. No nicho da Propriedade
Industrial, o Brasil também da
cartas no que toca as marcas e
patentes. Em relagdo aos outros
PALOP, apesar de admitir que séo
um mercado “muito interessante”,
Pedro Pinto adopta uma postura
cautelosa, ao dizer que “temos de
ter nogéo da realidade, e de mo-
mento a prioridade é consolidar
este projecto com a nossa clien-
tela actual”.

Fazendo um balango do quadro
completo da pbbr, Pedro Pinto
remata que, com Bessa Montei-
ro “cridmos uma sociedade que
se pretende de média dimenséo,
com cerca de 20 advogados e
crescimento sustentado”. Cultivar
uma clientela internacional através
de redes geradoras de trabalho,
numa optica de desenvolvimento
sustentdvel onde seja constan-
te a relag@o personalizada com o
cliente, sdo as grandes metas da
firma.



